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A propos Valeurs de I'entreprise
Depuis 1991, Famille Lampron distribue et livre une grande variété Service d la clientéle
de fruits et Iégumes frais ainsi que des produits alimentaires pour Rgspect
les besoins variés des restaurants, hétels, institutions, épiceries, Aide d la communauté

dépanneurs et campings.
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Territoire desservi “Nombre d’employés

Administration : 2
Achat:1

Vente : 3

Chauffeur temps plein: 9
TROSRIERES Entrepdt temps plein: 7
Entrepdt temps partiel : 5
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S Flotte de véhicules

9 camions frigorifiques
‘ 1500 livraisons par semaine (2 X 26 pieds et 7 X 15 pieds)
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Clienteles “Superficie des installations

57 500 p?

2% 2%

18%

Y
43% Nombre de produits
35% Fruits et Iégumes frais : 360

Autres produits alimentaires : £ 100
Institutions Restaurants Dépqnngurs
et campings

‘ Epiceries = Hotels




Comment faire rentrer vos produits
chez Famille Lampron ?

La rencontre en personne avec
les fournisseurs est la clé.

'Bffre locale

Famille Lampron souhaite travailler encore plus
étroitement avec les maraichers et fournisseurs
locaux afin de livrer des fruits et Iégumes
fraichement cueillis et selon les besoins
alimentaires de sa clientele.

AN
“Top 5 des critéres de sélection
de produits

1.) Qualité

2. Prix

3. Emballage

4. Code didentification unique
5. Marque reconnue
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Critéres pouvant étre assouplis

Format non standard
Certains critéres d'étiquetage si les produits sont
destinés aux marchés HRI
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Eléments favorisant I'intégration de
produits locaux dans leur catalogue

Une demande déja confirmée par une
clientéle que vous avez prospectée

Une rencontre en présence avec le
distributeur pour leur vendre vos produits

£ X 4
Conditions essentielles
Prix

Qualité

Disponibilité

'Eléments incontournables pour
assurer une relation d'affaires
gaghant-gagnant

Respect

Honnéteté

Transparence

Rigueur

Communication [ relation d'affaires

R A T REGROUPEMENT
A 4 DES TABLES
C DE CONCERTATION
B Q BIOALIMENTAIRE
DU QUEBEC
Parten:

ire de la

a a
Stratégie nationale d’achats daliments du Québec (SNAAQ) FEVRIER 2024



